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STELLENAUSSCHREIBUNG
Die Zement- und Kalkwerke OTTERBEIN sind ein mittelständisches Familienunternehmen der Baustoffindustrie mit
eigener Zement-, Kalk-, Putz- und Mörtelherstellung.

Unsere Stärke dabei: Die Verbindung von über 125 Jahren Firmentradition mit zukunftsgerichteter Innovationskraft.

„Wer auf die Natur setzt, kann auf uns bauen“, unter diesem Leitspruch beliefern wir Kunden in Deutschland und in
den angrenzenden europäischen Ländern.

Der Einsatz modernster Produktionsanlagen und umweltgerechter Technologien ist die Basis für ein breit angelegtes
Sortiment innovativer Produkte für vielfältige Anwendungsgebiete, wie z. B. Denkmalpflege und ökologisches
Bauen, Umweltschutz, Bau- und Baustoffbranche bis hin zur Landwirtschaft.

Gemeinsam mit Ihnen wollen wir noch erfolgreicher werden. Für die operative und strategische Weiterentwicklung
unseres Produktportfolios sowie für den Vertrieb unserer Spezialkalke für den Umweltschutz suchen wir zum
nächstmöglichen Zeitpunkt einen fachlich versierten und hoch motivierten

Produktmanager Zement und Kalk (m/w)

Ihr Profil

• abgeschlossenes technisches / chemisches Studium mit Bezug zu den Bindemitteln Zement und Kalk

• Zielgerichtete, selbständige und strukturierte Arbeitsweise

• Kreativität und Eigeninitiative

• Souveränität, Eigeninitiative, hohe Belastbarkeit, Flexibilität und Teamfähigkeit

• Verhandlungsgeschick, Durchsetzungsvermögen und ein sicheres Auftreten

• Kontakt-/ und Kommunikationsstärke sowie ausgeprägte Kunden- und Serviceorientierung

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen.

Kontakt: Frau Schnell
Zement- und Kalkwerke OTTERBEIN GmbH & Co. KG
Hauptstraße 50, 36137 Großenlüder
Tel.: 06648/68-111 | E-Mail: anja.schnell@zkw-otterbein.de

Ihre Aufgabenbereiche

• Betreuung, Planung, Entwicklung und technische Dokumentation des Produktsortiments in den Sparten Zement
und Kalk

• Anstoßen von Produktverbesserungen und -neuentwicklungen sowie Durchführung von Markt- und
Wettbewerbsanalysen

• Betreuung und Beratung des bestehenden Kundenstammes sowie Neukundenakquise im Bereich
Umweltschutzkalke, bspw. bei kommunalen Kläranlagen (Klärschlammbehandlung, Abwasserbehandlung),
Trinkwasseraufbereitungsanlagen sowie Verbrennungsanlagen (Rauchgasreinigung)

• Verantwortung für die Umsatzentwicklung im Bereich Umweltschutzkalke

• Unterstützung des Vertriebs in anwendungstechnischen Fragen

• Durchführung von Kundenveranstaltungen und interner (Produkt-)Schulungen

• Vertretung in Ausschüssen der Bundesverbände und Kontakt zu Hochschulen / Institutionen / Messen

• Mitwirkung bei der Entwicklung der strategischen Unternehmensziele


